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Vender como ayer

ya no es posible

Un cambio radical en la manera de vender

Objetivos:

Disefar nuevas herramientas para adaptar los métodos
de venta a clientes cada vez més dificiles y exigentes.
Instrumentar una nueva actitud capaz de afrontar la
situacién actual sin caer en el pesimismo o derrotismo.

Contenido:

1. El Talén de Aquiles de los Métodos de Venta

2. Ponerse en el lugar del cliente: Rara vez ocurre

3. jEl cliente da problemas o el cliente tiene problemas?
4. jCudles son los errores que cuestan mas caros?

5. Nuevas Herramientas

6. Actitud en tiempos dificiles

Cuota de inscripcién:
Socios avadeco: gratis
No socios: 100 euros

Informacién e inscripciones:
Agrupacion Vallisoletana de Comercio
C/ Enrique IV, 4 - 1°. 47002 Valladolid
Tel.: 983 39 29 66 Fax: 983 30 88 89
avadeco@avadeco.es

www.avadeco.es

Plazas limitadas. Preferencia inscripcién.
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